Validation des acquis de l’expérience


Nom de l’Examinateur :  ……….……….…………   Spécialité: ……………..……

                                       PROFIL DU CANDIDAT APRES LECTURE DU DOSSIER            CAP Esthétique Cosmétique Parfumerie
	Nom :
Nom marital :
Prénom :
Né(e) le :
	Référentiel des activités professionnelles  

	
	Le titulaire du CAP Esthétique/cosmétique-parfumerie est un professionnel qualifié. C’est un spécialiste des techniques esthétiques, du conseil et de la vente des produits cosmétiques et des produits de la parfumerie, du conseil et de la vente des prestations esthétiques. Son activité consiste à : Réaliser des soins esthétiques du visage au décolleté, des mains et des pieds, des maquillages du visage et des ongles, des épilations – Accueillir, conseiller le client, vendre des produits cosmétiques et de parfumerie, des prestations de services – Assurer la gestion des rendez vous, du stock, des encaissements, et du suivi de clientèle.
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	non

	EP1
	Techniques esthétiques
	
	
	
	
	
	

	
	Gérer un poste de travail
	
	
	
	
	

	
	Participer à la gestion des stocks
	
	
	
	
	

	
	Participer à la veille technique des appareils
	
	
	
	
	

	
	Exécuter des techniques de soins esthétiques     

                                                           Visage et décolleté
	
	
	
	
	

	
	Exécuter des techniques de soins esthétiques   

                                                                   Mains et pieds
	
	
	
	
	

	
	Exécuter des techniques de maquillages

                                                                               Visage
	
	
	
	
	

	
	Exécuter des techniques de maquillages

                                                                   Mains et pieds
	
	
	
	
	

	
	Exécuter des techniques d’épilation
	
	
	
	
	

	EP2
	Vente de produits et de prestations de services
	
	
	
	
	
	

	
	Gérer les rendez vous
	
	
	
	
	

	
	Gérer les encaissements
	
	
	
	
	

	
	Mettre en valeur les produits et/ou les prestations de service
	
	
	
	
	

	
	Participer au suivi de la clientèle
	
	
	
	
	

	
	Vendre des produits et/ou des prestations de service
	
	
	
	
	

	EP3
	Sciences et arts appliqués à la profession
	
	
	
	
	
	

	
	Mobilisation de connaissances dans des situations pro
	
	
	
	
	

	
	Mobilisation de connaissances artistiques
	
	
	
	
	

	EG1

	Français – Histoire - Géographie
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	EG2
	Mathématiques - Sciences
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


