Validation des acquis de l’expérience


Nom de l’Examinateur :  ……….……….…………   Spécialité: ……………..……

PROFIL DU CANDIDAT APRES LECTURE DU DOSSIER            B.P Esthétique Cosmétique Parfumerie
	Nom :
Nom marital :
Prénom :
Né(e) le :
	Référentiel des activités professionnelles  

	
	Le titulaire du BP Esthétique/cosmétique-parfumerie est un professionnel hautement qualifié. Il est compétent en soins esthétiques du visage et du corps et en maquillage. Il conseille, vend des prestations de service, des produits cosmétiques et des produits de parfumerie. Il assure l'animation de pôles de vente et gère des unités de prestations de services ou de vente de produits cosmétiques et de parfumerie (institut, centre de beauté, parfumerie…). Il participe à la formation des personnels et peut assurer la gestion administrative et financière de l'entreprise.
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	Sous- épreuves

Activités- tâches
	demande
du

candidat
	avis
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(références aux pages du dossier)
	Plus value à

l’entretien.

Validé(e)
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	Déf
	
	

	
	
	
	
	
	
	oui
	non

	E1
	U.10 Soins esthétiques
	
	
	
	
	
	

	
	Concevoir des programmes de soins esthétiques (techniques, appareils, produits)
	
	
	
	
	
	

	
	Mettre en œuvre des techniques de soins            Visage
	
	
	
	
	
	

	
	Mettre en œuvre des techniques de soins Mains et pieds
	
	
	
	
	
	

	
	Mettre en œuvre des techniques de soins              Corps
	
	
	
	
	
	

	
	Mettre en œuvre des techniques de soins        Phanères
	
	
	
	
	
	

	
	Utiliser des appareils et des produits (description et justification)
	
	
	
	
	
	

	E2
	U.20 Maquillages
	
	
	
	
	
	

	
	Concevoir un projet de  maquillage
	
	
	
	
	

	
	Mettre en œuvre des techniques de maquillages  Visage
	
	
	
	
	

	
	Mettre en œuvre des techniques de maquillages  Ongles
	
	
	
	
	

	E3
	U.31 Suivi de clientèle et animation
	
	
	
	
	
	

	
	Identifier les besoins du client (typologie, diagnostic, outils utilisés)
	
	
	
	
	

	
	Assurer le suivi de la clientèle
	
	
	
	
	

	
	Conseiller et vendre des produits et des services
	
	
	
	
	

	
	Planifier les activités
	
	
	
	
	

	
	Evaluer  (actions promotionnelles, satisfaction de la clientèle, travail personnel, …)
	
	
	
	
	

	
	U.32 Arts appliqués à la profession
	
	
	
	
	
	

	
	Présentation d’un « book », de projets, ….
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	E4
	U.40 Sciences et technologies
	
	
	
	
	
	

	
	Exactitude des contenus
	
	
	
	
	

	
	Qualité du raisonnement et des justifications
	
	
	
	
	

	E5
	U.50 Gestion de l’entreprise
	
	
	
	
	
	

	
	Gérer les produits et les équipements 
	
	
	
	
	

	
	Participer à la gestion de l’entreprise
	
	
	
	
	

	E6
	U.60 Expression française, ouverture sur le mo
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


